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会社名

本社所在地

資本金

設立

正社員数

事業内容

グループ会社 

備考 

 

フォースタートアップス株式会社（英文表記：for Startups, Inc.）

〒106-0041 東京都港区麻布台1-3-1 麻布台ヒルズ 森JPタワー31F

238百万円 （2025年3月末）

2016年9月

247名（2025年4月1日時点）

成長産業支援事業

フォースタートアップスキャピタル合同会社（100％子会社）

一般社団法人日本経済団体連合会（経団連）会員、一般社団法人 新経済連盟（新経連）会員

一般社団法人日本ベンチャーキャピタル協会（JVCA）賛助会員

一般社団法人 日本ベンチャー学会、経済産業省J-Startup Supporters選定企業
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創業の背景

成長産業支援の仕組みを作り、日本の国際競争力を挽回する

約30年間日本経済は伸び悩んでおり、経済成長の明暗を分けたのは成長産業の創出。

つまり、日本の国際競争力を挽回するにはスタートアップによるイノベーションが不可欠である

世界時価総額ランキング TOP10（1989年） 世界時価総額ランキング TOP10（2022年）
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成長産業支援事業の事業全体像

ヒューマンキャピタル ベンチャーキャピタル オープンイノベーション

人材紹介
成果報酬型の転職支援サービス
固定報酬型の採用支援コンサルティン
グ

スタートアップ投資
起業支援または人材支援中の企業に
対して投資を実行

起業支援
起業潜在層の発掘・起業サポート

STARTUP DB
STARTUP DBによる投資・協業先ス
タートアップのソーシングとマッチング
支援を実施

Public Affairs
官公庁・公共団体とのアクセラプログラ
ム支援中心に展開

GRIC
国内外を代表する起業家や投資家が集う
成長産業カンファレンスの運営

ヒト

カネ

情報
機会国内最大級の

ハイブリッドキャピタル

国内最大級の成長産業支援事業を展開

成長産業を創造を担う国内外の起業家や投資家、エコシステムビルダーへ支援
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各業界のリーディングカンパニーへの支援を実現 ヒューマンキャピタル
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スタートアップ企業に対し、人材と資金の両面で支援（ハイブリッドキャピタル）

徹底的な人材支援の実績により、成長性の高いスタートアップへの投資機会を獲得

弊社の競争力とその源泉 ベンチャーキャピタル



弊社の競争力とその源泉

25,000社以上の

成長産業に特化した

プラットフォーム
STARTUP DBは、スタートアップの企業概要、資金調
達情報、評価額、特許情報などの情報を集約した国内
最大級のプラットフォーム
スタートアップの情報に限らず、投資家や投資企業の
ポートフォリオや GP / LP などの情報も集約している

7

成長産業に特化した日本最大級のデータベースを構築

新規事業創出や投資・M&Aを狙う大手企業やCVC/VCを中心に導入

オープンイノベーション
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STARTUP DB ENTERPRISE 導入実績（一部）

新規事業創出や投資・M&Aを狙う大手企業やCVC/VCを中心に導入

VC-

コンサル
調査会社

事業会社
CVC

金融機関

オープンイノベーション



グローバルスタートアップエコシステム拠点都市８拠点中７拠点で

アクセラ・オープンイノベーションプログラム事業運営等の実績

弊社の競争力とその源泉

1
23

4

5

6

78

スタートアップ・エコシステム拠点都市
グローバル拠点都市

オープンイノベーション
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STARTUP DB ENTERPRISE
提供価値・選ばれる理由
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弊社によくお寄せいただくご相談内容と共通課題

● いろんなイベントに参加しているが
良いスタートアップに出会えない

● 知り合いの金融機関や投資家から紹介を
受けるが、ビジネスに繋がってない

● 網羅的に情報収集ができていないため、
機会損失に気付けない

よくある相談内容

変化が激しいスタートアップとの協業 /投資機会を最大化しビジネス成果に繋げるための重要論点

● 会うべき企業に狙い撃ちで会えてない

● 事業戦略やアセットを理解してない
（する動機がない）パートナーとの
ソーシングチャネルがメイン

● 突発的&受動的なソーシング活動しかできてな
い

共通課題

戦略適合性の見極めと、自社の事業戦略や課題を理解したパートナーによる早期接触機会の最大化

POINT1 成長サイクルが早いスタートアップの網羅的かつスピーディな情報収集力

POINT2 成長性が高いスタートアップの見極め

POINT3



STARTUP DBの提供価値と競争力の源泉

スタートアップやVCとの連携により
常に最新の”一次情報”を保有

②スタートアップの深い理解 ③マッチング支援

・年200回以上の起業家やVCとの勉強会の開催
・上記で得た一次情報の非公開データベース
・成長性の高いスタートアップへの人材支援実績

御社の新規事業や出資要件に応じた
スタートアップとのマッチング支援

・顧客/課題/提供価値/自社アセット
・協業先に求める機能・技術・サービス
・投資/協業先スタートアップの領域や規模　etc

成長と協業可能性を裏付けるデータと成長性の高いスタートアップとのリレーションによる

投資・協業機会の最大化を実現

①STARTUP DB

成長産業に特化した
網羅的かつスピーディなデータベースの保有

・25,000社以上のスタートアップ情報
・400,000件/年のデータ更新件数
・成長性や協業可能性を判断する定性情報

https://www.wantedly.com/stories/s/2851?tag_id=865&tag_name=%E5%8B%89%E5%BC%B7%E4%BC%9A


STARTUP DBの提供価値と競争力の源泉

スタートアップやVCとの連携により
常に最新の”一次情報”を保有

②スタートアップの深い理解 ③マッチング支援

・年200回以上の起業家やVCとの勉強会の開催
・上記で得た一次情報の非公開データベース
・成長性の高いスタートアップへの人材支援実績

御社の新規事業や出資要件に応じた
スタートアップとのマッチング支援

・顧客/課題/提供価値/自社アセット
・協業先に求める機能・技術・サービス
・投資/協業先スタートアップの領域や規模　etc

成長と協業可能性を裏付けるデータと成長性の高いスタートアップとのリレーションによる

投資・協業機会の最大化を実現

①STARTUP DB

成長産業に特化した
網羅的かつスピーディなデータベースの保有

・25,000社以上のスタートアップ情報
・400,000件/年のデータ更新件数
・成長性や協業可能性を判断する定性情報
・データ分析による市場調査支援

https://www.wantedly.com/stories/s/2851?tag_id=865&tag_name=%E5%8B%89%E5%BC%B7%E4%BC%9A


STARTUP DB とは

26,000社以上の

成長産業に特化した

プラットフォーム
STARTUP DBは、スタートアップの企業概要、資金調
達情報、評価額、特許情報などの情報を集約した国内
最大級のプラットフォーム
スタートアップの情報に限らず、投資家や投資企業の
ポートフォリオや GP / LP などの情報も集約している
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STARTUP DB ENTERPRISE 導入実績（一部）

新規事業創出や投資・M&Aを狙う大手企業やCVC/VCを中心に導入

VC-

コンサル
調査会社

事業会社
CVC

金融機関



STARTUP DB ENTERPRISE 導入実績（一部）

グロービス・キャピタル・パートナーズ様

・プレスリリースやSNSでの探索では時間がかかる

・見逃している企業があるという課題感

・PRに力を入れきれていない企業の見落とし

・テーマ/タグ/ラウンド/調達額などで企業を一覧化

・見逃しの防止による投資機会の最大化

・情報の網羅性による投資判断の質の向上

・生成AIとは異なり客観的かつ俯瞰的な視点を獲得

>インタビュー記事を読む

抱えていた課題感 STARTUP DBによる解決策

https://lp.startup-db.com/case/enterprise-globiscapital


STARTUP DB ENTERPRISE 導入実績（一部）

MPower Partners様

・既存データベースの活用不足

・少人数のため、ソーシング活動の効率化したい

・創業初期企業の発見が難しい

・豊富な掲載社数と高い更新頻度

・創業年数が若い企業の登録数が他社より多い

・ネットワークでは補足しきれない企業をカバー

・リストアップ支援サービスによる約 100社の企業発見

>インタビュー記事を読む

抱えていた課題感 STARTUP DBによる解決策

https://lp.startup-db.com/case/enterprise-mpower-partners


STARTUP DB ENTERPRISE 導入実績（一部）

大成建設株式会社様

・将来的な建設業界の再編に備えた協業先の探索

・既存ネットワーク外のスタートアップとの

　接点構築が難しい

・ホームページでは見られない詳細情報の獲得

・探索から接点創出までの一貫サポート

・本当に組むべきスタートアップとの接点を創出

STARTUP DBによる解決策

>インタビュー記事を読む

抱えていた課題感

https://lp.startup-db.com/case/enterprise-taisei-corporation


STARTUP DB ENTERPRISE 導入実績（一部）

菱機工業株式会社様

>インタビュー記事を読む

・協業テーマが明確化されていない

・専任人員が少なく、探索業務を効率化したい

・掲載社数×更新頻度の高さで、広く迅速に探索

・日次チェックで協業機会の損失を防止

・商談支援で面談を繰り返す中でテーマを明確化

STARTUP DBによる解決策抱えていた課題感

https://lp.startup-db.com/case/enterprise-ryokikogyo
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成長性が高いスタートアップをどう見極めるか

成長性と協業可能性を判断する情報は多岐に渡る。
これらの情報収集を、自社の競合よりもいかに迅速かつ網羅的に取得できるかが、その後の協業や投資活動の機会創出に大きな影響を及ぼす

市場性

競合優位性

経営チーム

ケイパビリティ

ファイナンス・株主

バリューアップ
可能性

・取り組んでいる課題の拡張性や深さ、階層などを捉え、持続する課　題や深く
なる課題を捉えられているか
・スケールもしくはシェアを取れる市場か

・競合他社と比較して、ビジネスモデルの革新性や拡張性、
　模倣困難性、再現性などはあるか

・経営陣が事業戦略を実行できるだけのケイパビリティを有
　しているのか。また、かけているケイパビリティを補完で
　きる素養を兼ね備えているか

・事業拡大に必要な従業員数、提携先、無形資産などの経営アセット
　は有しているか

・資金調達有無や、企業価値や事業成長のドライバーになるVCや事業
　会社が株主にいるか

・自社の技術や顧客基盤などのアセットを利用することで、
　成長支援を行うことが可能か

主な論点

戦略適合性 ・自社の戦略に適合するか（分野、地域、規模、ステージ等）

投資/協業基準の
構成要素

・レポートや企業担当者による概況把握、類似企業検索 etc

・事業内容、サービス情報、特許情報、提携実績 etc

・経営者の略歴（出身大学、出身研究室、 EXIT実績etc）

・従業員数推移、事業・資本業務提携実績 etc

・評価額、資金調達履歴、株主情報（リード /フォロー）etc

・事業内容、サービス情報、特許情報、提携実績 etc

で調べられること

・企業担当者による概況把握、セクター情報（タグ）、
　シリーズ、特許情報 etc



数字でみるSTARTUP DB　|　成長サイクルが早いスタートアップの網羅的かつスピーディな情報収集力

26,000社以上

スタートアップ登録企業数 年間データ更新件数

400,000件

特許件数

930,000件

投資家・ファンド登録数

10,000社（本）

売上又は利益件数

8,500件

資金調達件数

43,000件

役員情報

63,000名

シリーズ比率

70%
16%

6%
4%

※各種情報は2025年4月時点
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資金調達・業務提携・技術トレンドなどをキャッチし、最新情報をレポーティング
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STARTUP DBの情報ソース

テクノロジーとヒトによるリサーチを通じて、情報の品質・鮮度・網羅性を実現

スタートアップや VCなどとの直接的なコミュニケーションによって得られる内面的情報等からも収集

専門リサーチャー

による精査-

情報の整理

序列化

-

公開情報
・登記簿、公式HPから得る基礎情報

・ニュース、プレスリリース

スタートアップパートナー
・企業との密な連携によって得る情報

・独自のコミュニティから得る知見

VC/CVCパートナー
・各領域におけるトップティアVCと連携

・高い成長性を示す企業をアップデート

・タイムリーな市場動向をキャッチアップ

毎月30,000件以上のデータ更新

（一部抜粋）

※直近1年間での平均更新件数



内閣府や地方自治体
新エネルギー • 産業技術総合開発機構（NEDO）
科学技術振興機構（JST）との連携
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STARTUP DB 連携先

 政府公共機関-

SMBCグループとの業務提携を通じた、
スタートアップエコシステム構築への取り組み

 海外-
世界最大級のスタートアップデータベース
『Crunchbase』と日本初の業務提携

×

 アカデミア-
慶應義塾と連携協定を締結

研究技術の社会実装や起業家教育で連携

大学発スタートアップの支援

 学術研究-
学術論文・調査研究用のデータ提供等
による共同研究

 メディア-

Forbes Japan

週刊東洋経済

会社四季報

週刊ダイヤモンド

日経産業新聞

読売新聞

中日新聞

DIAMOND SIGNAL

テレビ朝日

Yahoo!NEWS

エキサイト

CNET JAPAN

@DIME

週間アスキー

 金融機関-

信頼性の高い情報源として連携

メディア/金融機関/行政機関/グローバルDBへの情報提供、大学との共同研究を実施している

×



STARTUP DBの提供価値と競争力の源泉

スタートアップやVCとの連携により
常に最新の”一次情報”を保有

②スタートアップの深い理解 ③マッチング支援

・年200回以上の起業家やVCとの勉強会の開催
・上記で得た一次情報の非公開データベース
・成長性の高いスタートアップへの人材支援実績

御社の新規事業や出資要件に応じた
スタートアップとのマッチング支援

・顧客/課題/提供価値/自社アセット
・協業先に求める機能・技術・サービス
・投資/協業先スタートアップの領域や規模　etc

成長と協業可能性を裏付けるデータと成長性の高いスタートアップとのリレーションによる

投資・協業機会の最大化を実現

①STARTUP DB

成長産業に特化した
網羅的かつスピーディなデータベースの保有

・25,000社以上のスタートアップ情報
・400,000件/年のデータ更新件数
・成長性や協業可能性を判断する定性情報

https://www.wantedly.com/stories/s/2851?tag_id=865&tag_name=%E5%8B%89%E5%BC%B7%E4%BC%9A


勉強会：起業家や投資家との勉強会を実施し、
最新の情報共有を通じて、一次情報に基づく深
い理解を元に支援を推進

感謝祭：日本を代表する起業家・投資家・行政を
当社グループオフィスに年数回ご招待し、成長産
業コミュニティを強化

交流会：世界最大級のスタートアップカンファレン
スの投資家向け交流会や大企業のオープンイノ
ベーションイベントを当社グループオフィスにて開
催
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日本を代表するスタートアップや VCとの連携により、常に最新の ”一次情報”を保有

年間200社以上の起業家 / 投資家などと社内勉強会を実施し、スタートアップ市場の最新動向をキャッチアップしている

弊社の競争力とその源泉

https://www.wantedly.com/stories/s/guest
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スタートアップ特有のフェーズに応じた課題に対して価値提供ができるかが、協業実現のための重要論点
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創業 シード(seed) アーリー（A） ミドル（B） レイター（C〜） IPO/M&A

事業
状態

⚫プロダクト準備期

事業構想や商品サービ
スのリリースに向けた
開発段階

⚫仮説検証期

事業やソリューション
が市場に受け入れられ
るかを試す段階

⚫事業開始期

PMF期であり、早期の
顧客とともに事業/プロ
ダクト検証をする段階

⚫グロース期

事業が軌道にのり、さ
らなる競争優位性を構
築していく段階

⚫Exit戦略期

経営が安定し、IPOや
M&Aを意識する段階

⚫IPO/M&A

より効率的な資金調達
や黒字経営を求められ
る段階

事業
課題

調達
企業

⚫エンジェル
⚫インキュベーター
⚫助成金/支援金

⚫シードVC
⚫エンジェル
⚫インキュベーター

⚫VC
⚫事業会社/CVC

⚫VC
⚫CVC/事業会社
⚫金融機関

⚫VC
⚫CVC/事業会社
⚫金融機関
⚫PE

①自社にあった調達活動やエクイティ・グロースストーリーの設計

②新規市場や既存市場のディスラプトによる、法規制改革や既存プレイヤーとの競争

③事業会社/CVCを中心とした、グロースに必要なアセットへのアクセス

調達
目的

⚫プロダクト開発資金
⚫実証実験

⚫実証実験
⚫ニーズ検証のための先
行投資型の顧客開拓

⚫運転資金
⚫PMF
⚫戦略策定

⚫顧客開拓
⚫販路拡大
⚫認知拡大
⚫開発強化/量産

⚫新規事業創出
⚫上場準備
⚫純投資

協業
論点

⚫資金提供
⚫起業や調達におけるノ
ウハウ提供
⚫戦略策定

⚫PMFにリソース投下するための運転資金提供
⚫PoCのための実証場所の提供
⚫サービス/商品開発における技術支援や顧客開拓支援

⚫グロースのための顧客開拓やマーケティング支援
⚫グロースのためのプロダクト/商品量産支援
⚫競争優位性の確立に向けた技術支援や市場開拓支援

ー

ー

ー

社数：多 少



STARTUP DBの提供価値と競争力の源泉

スタートアップやVCとの連携により
常に最新の”一次情報”を保有

②スタートアップの深い理解 ③マッチング支援

・年200回以上の起業家やVCとの勉強会の開催
・上記で得た一次情報の非公開データベース
・成長性の高いスタートアップへの人材支援実績

御社の新規事業や出資要件に応じた
スタートアップとのマッチング支援

・顧客/課題/提供価値/自社アセット
・協業先に求める機能・技術・サービス
・投資/協業先スタートアップの領域や規模　etc

成長と協業可能性を裏付けるデータと成長性の高いスタートアップとのリレーションによる

投資・協業機会の最大化を実現

①STARTUP DB

成長産業に特化した
網羅的かつスピーディなデータベースの保有

・25,000社以上のスタートアップ情報
・400,000件/年のデータ更新件数
・成長性や協業可能性を判断する定性情報

https://www.wantedly.com/stories/s/2851?tag_id=865&tag_name=%E5%8B%89%E5%BC%B7%E4%BC%9A
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リストアップ支援（ Basicプラン限定）：専門チームによるサポート

概要

・依頼回数：最大 6 回 / 年

・抽出社数：最大 100 社 / リスト

・データ形式：エクセル / CSV

・データ項目：

企業名（法人番号）

企業紹介文/サービス情報

累計資金調達額 /投資家企業

住所

問い合わせアドレス

問い合わせ電話番号　など

壁打ち

条件ヒアリング
リストアップ

＜CASE ①＞ 協業テーマがある場合

  テーマとリストアップ条件のヒアリング

　- テーマ設定の背景 / 協業イメージ

　- 注力条件とNG条件

＜CASE ②＞ 協業テーマがない場合

  貴社事業のヒアリングとアセットの整理

　- 他社事例の共有

　- 協業イメージ / テーマ設定

専任担当者 / 専門チーム

貴社

新規事業テーマや協業要件等に応じたスタートアップをリストアップ

専任担当者 / 専門チームがリストアップをサポートすることで企業の探索を効率化するだけでなく、弊社独自視点で候補企業を提案



商談設定支援（ Basicプラン限定）：スタートアップや投資家企業との引き合わせ支援

概要

・アプローチルートの選定

　　当社支援先

　　関係VC投資先

　　J -Startup 認定企業 など

・アプローチ文面の作成

　　貴社アセットの整理

　　スタートアップ企業の事業課題

　　協業イメージの具体化 など

・面談打診

・担当者紹介 / 商談実施

・協業に向けた壁打ち

貴社

専任担当者 / 専門チーム

面談希望
アプローチ

文面作成

スタートアップ 担当者

返答

面談打診

※商談を確約するものではありません

※営業代行ではございませんので、紹介先の企業様との受発注の関係ではなく、

　あくまでも事業提携や出資などの協業をメインとした取り組みを前提した場合のみ、当社からお引き合わせの支援を行います

独自のルートでスタートアップとお引き合わせ

当社の独自ルートで担当者との商談をアレンジし、スタートアップや投資家企業との引き合わせを支援

商談実施

30



国内No.1の会員基盤と圧倒的なユーザーデータを保有するプラットフォーム
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協業実績の事例

株式会社大林組✖株式会社nearMe エムスリー株式会社✖株式会社WizWe

SREホールディングス株式会社✖iYell株式会社 株式会社エアロネクスト✖JA三井リース株式会社

株式会社LUUP✖NOBUNAGAキャピタルビレッジ株式会社

STARTUP DBによる公開情報とスタートアップとのリレーションや取得している1次情報を組み合わせることで

狙い打ちによる大企業・CVC⇔スタートアップとのマッチング（資本業務提携etc）が実現

https://www.forstartups.com/challengers/oi-shihongyoumuteikei-20230524
https://www.forstartups.com/challengers/oi-shihongyoumuteikei-20230316
https://www.forstartups.com/challengers/iyell
https://www.forstartups.com/challengers/aeronext
https://www.forstartups.com/challengers/luup
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STARTUP DB ENTERPRISE
主要機能



課題

34

機能

最適なスタートアップを
見つける難易度が高い

課題

01

スタートアップの情報の
集約にコストがかかる

課題

02

スタートアップとの
接点がない

課題

03

スタートアップの情報一元化により
網羅的かつ効率的な検索を実現

機能

01

機能

02

機能

03

企業概要やファイナンス情報などの
詳細データを回数無制限で DL可能

スタートアップの専門家チームが
リストアップや商談設定をフォロー

スタートアップとの共創を実現する為の ３つの機能
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機能

01
スタートアップ詳細情報の一元管理により

網羅的かつ効率的な検索を実現
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企業詳細ページ

オリジナルの文章で

ヒット率を向上
・企業紹介文の情報量

・特徴を表すキーワード選定

・プロダクト情報の登録

未上場企業の

評価額含めて可視化
未上場企業含めた評価額

登記簿情報からの算出

資金調達金額推移を

グラフで確認可能

従業員数の推移を

グラフで確認可能

紐づいているタグを

一覧で確認可能

STARTUP DB 独自

スタートアップの情報を網羅的に

シリーズや事業概要、ファイナンス情報はもちろんのこと、所属産業や従業員数の成長プロセスまで調査
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検索機能

フリーワード検索機能

オリジナルの事業紹介文章により

フリーワード検索で最適な企業がヒット

タグ / 除外タグ検索機能

584個のタグを組み合わせて検索することで

ピンポイントでスタートアップの抽出が可能

効果的な検索機能で新たなスタートアップが見つかる

フリーワードやタグ検索により、領域やビジネスモデルでスタートアップを絞り込める

ENTERPRISE 限定機
能
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特許検索機能
ENTERPRISE 限定機

能

特許情報

特許の要約内容などもデータベース上で

確認可能に

フリーワード  / 絞り込み検索

関心領域や出願日などで絞り込むことで

親和性のある特許を持つ企業を選定

特許からもスタートアップを発見

シナジーのあるスタートアップを保有技術の面からもリサーチできる
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検索機能

ソート機能

設立年月や資金調達日を昇降順で表示する

ことで優先度の高い企業の抽出が可能

フィルタ機能

資本種別、資金調達額や従業員数などで

企業の絞り込みが可能

好きな条件でのスタートアップを絞り込み

フィルタやソート機能で効率的に最適なスタートアップを抽出・選定することができる

ENTERPRISE 限定機
能
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レコメンド機能

フィルタ条件にマッチした新着スタートアップを自動的にお知らせ。

投資領域や協業テーマにあった企業のアップデートを見逃しません。

ENTERPRISE 限定機
能

シリーズB以降のスタートアップ

未調達のスタートアップ

評価額50億円以上のスタートアップ

バイオ関連で未調達のスタートアップ

AI×SaaS×教育関連で評価額が50億円未満の企業

1,200

7,000

1,500

600

120 5

12

10

100

300

❶ ❷ ❸

❹

①　フィルタ保存名称が表示されます
②　条件に該当するスタートアップ企業数（合計）が表示されます
③　前日対比で新たに条件に該当したスタートアップ企業数（新着）が表示されます
④　該当スタートアップを一覧で確認することができます

メールでも新着をお知らせ！
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類似企業

類似企業をひとまとめに

気になるスタートアップの競合も把握することで協働後の戦略や方向性も確認することができる

情報をひとまとめに掲載
公式HPやサービス紹介ページリンク

から詳しい情報も簡単にアクセス

類似サービスの登録も可能
競合を含めた横断的な企業検索が可能

競合企業の事業概要やリンクも掲載

ENTERPRISE 限定機能
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AI検索機能

生成AIを活用し自然言語による検索が可能

従来のキーワードやタグ選択による検索に加え、「**の課題を解決してくれるスタートアップを教えて」など、
自社が持つアセットや技術、解決したい課題等といった「目的や背景」による企業探索が可能に

ENTERPRISE 限定機能

※プレスリリース

https://www.forstartups.com/news/startupdb-ai
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フォロー機能

気になる企業をフォローすると

プレスリリース等が

自動的にマイページに蓄積
更新されると登録アドレスに通知

ボタンひとつでフォロー登録・解除可能

気になるスタートアップの動向をチェック

フォロー機能で気になるスタートアップの最新情報が自動的に通知される
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機能

02
企業概要やファイナンス情報、サービス情報などの詳

細データを回数無制限でDL可能



45

データDL機能

企業詳細ページ

回数無制限でダウンロード可能（Excel/PDF）

企業一覧ページ

検索上位3,000社を無制限でダウンロード可能（Excel）

絞り込んだデータをダウンロード可能に

企業一覧ページは検索結果上位 500社で無制限、企業詳細ページは回数は無制限でダウンロードできる

ENTERPRISE 限定機
能
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データDL機能：企業一覧ページ

検索結果

・形式：エクセル

・項目：法人番号、企業名、シリーズ、上場区分、事業内容、タグ、設立年月、住所、従業員数、特許出願件数

　　　　上場区分、企業HP URL、STARTUP DB URL、合計資金調達、想定評価額、想定評価額算出日

　　　　最終資金調達日、出資元、最終EXIT、最終データ更新日

スタートアップの比較を簡単に

個検索結果上位 500社の詳細情報を盛り込んだリストを容易に作成できる

ENTERPRISE 限定機
能
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データDL機能：企業詳細ページ

個社情報

・形式：エクセル、PDF

・項目：基本概要

　　　　   サービス情報

　　　　　└ URL、紹介、ダグ

　　　　   資金調達情報

　　　　　└ 調達日、調達金額、出資元

　　　　   決算情報

　　　　   メンバー情報

　　　　   プレスリリース

　　　　   ピックアップニュース

　　　　　特許

詳細情報も簡単に共有

個別企業のファイナンスやサービス情報など企業間の比較分析を円滑化する

ENTERPRISE 限定機
能
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機能

03
スタートアップの専門家チームが

リストアップや商談設定、ネットワーク形成まで

手厚くフォロー



専門家チームがリストアップや商談設定までフォロー

専任担当者との情報交換
- SDB MEDIA
- マーケットレポート
- 更新情報自動収集

SDBでの企業検索

- キーワード /タグ/特許検索

- フィルタ /ソート機能
- 事業概要  / ファイナンス
  特許 / メンバー情報など

専門チームによるリストアップ

- リストダウンロード機能

- 類似サービスページ

- 類似特許検索機能

サクセス支援

- キーマンとのMTGを

  アレンジ

他社DB
サービス

ENTERPRISE 限定機
能

49

トレンド把握
情報交換

企業調査 ターゲット選定 商談設定 ネットワーク形成

専任担当者が一気通貫で協業を支援

スタートアップとオープンイノベーションに精通した専任担当者が伴走し、非公開情報も活用して接点創出までを一気通貫で支援

国内スタートアップデータベース会員数No.1（※）の会員基盤をベースに、ユーザーコミュニティへのご招待を通じてネットワーク形成も可能

ネットワーク形成支援

- 日本No.1の会員基盤を

  ベースとしたユーザー    
  コミュニティへご招待
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リストアップ支援（ Basicプラン限定）：専門チームによるサポート

概要

・依頼回数：最大 6 回 / 年

・抽出社数：最大 100 社 / リスト

・データ形式：エクセル / CSV

・データ項目：

企業名（法人番号）

企業紹介文/サービス情報

累計資金調達額 /投資家企業

住所

問い合わせアドレス

問い合わせ電話番号　など

壁打ち

条件ヒアリング
リストアップ

ENTERPRISE 限定機
能

＜CASE ①＞ 協業テーマがある場合

  テーマとリストアップ条件のヒアリング

　- テーマ設定の背景 / 協業イメージ

　- 注力条件とNG条件

＜CASE ②＞ 協業テーマがない場合

  貴社事業のヒアリングとアセットの整理

　- 他社事例の共有

　- 協業イメージ / テーマ設定

専任担当者 / 専門チーム

貴社

要望に応じたスタートアップをリストアップ

専任担当者 / 専門チームがリストアップをサポートすることで企業の探索を効率化するだけでなく、弊社独自視点で候補企業を提案



商談設定支援（ Basicプラン限定）：スタートアップや投資家企業との引き合わせ支援

概要

・アプローチルートの選定

　　当社支援先

　　関係VC投資先

　　J -Startup 認定企業 など

・アプローチ文面の作成

　　貴社アセットの整理

　　スタートアップ企業の事業課題

　　協業イメージの具体化 など

・面談打診

・担当者紹介 / 商談実施

・協業に向けた壁打ち

貴社

専任担当者 / 専門チーム

面談希望
アプローチ

文面作成

スタートアップ 担当者

返答

面談打診

※商談を確約するものではありません

※営業代行ではございませんので、紹介先の企業様との受発注の関係ではなく、

　あくまでも事業提携や出資などの協業をメインとした取り組みを前提した場合のみ、当社からお引き合わせの支援を行います

ENTERPRISE 限定機
能

独自のルートで意思決定者とお引き合わせ

当社の独自ルートで担当者との商談をアレンジし、スタートアップや投資家企業との引き合わせを支援

商談実施
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ネットワーク形成支援（ STARTUP DB Hub）
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国内スタートアップデータベース会員数 No.1の会員基盤を活かし、
ユーザーコミュニティへのご招待を通じてネットワーク形成まで支援



ネットワーク形成支援（ STARTUP DB Hub）
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STARTUP DB ENTERPRISE 契約企業様へのサポート内容

ENTERPRISE 会員

STANDARD 会員
（無料会員）

•  申込企業のリスト送付

•  マッチング希望企業の
　事前ヒアリング

×

開催当日 開催後開催前会員属性

運営スタッフによる会場での
お引き合わせサポート

–

当日マッチングができなかった
希望企業へのお引き合わせ打診
メールの送付

マッチング希望企業への
お引き合わせ打診メールの送付

××

参加

不参加
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STARTUP DB ENTERPRISE
他社サービスとの違い



他社データベースとの比較サマリ （主要機能＋サクセス支援）

U社STARTUP DB K社

掲載社数

その他特徴

25,000社以上
(スタートアップのみ )

スタートアップへの人材紹介や VC事
業による、スタートアップへのチャネ

ルと１次情報の蓄積

25,000社以上
(中小企業含む )

20,000社
（※関連会社含めての企業数のため
スタートアップに絞ると 2万社未満）
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ニュース記事の充実
（NEWSPICKSとの連動）

投資先管理機能 (別途費用発生)
各種レポート

レコメンド機能

AI検索機能

●

● ×

新規登録社数 200~300社/月
（平均400社/日の登記企業まで毎日確認）

200社/月 - 
-

（不明）

データ更新量 30,000件/月更新
（※直近1年間での平均更新件数）

-
（不明）

定例コミュニティ ●
（日本最大級の会員基盤とスタートアップへの支援実績を有しているため、ス

タートアップから投資家まで幅広く接点創出可能）

▲
（投資家との接点創出がメイン）

カスタマーサクセス
（事業創造支援）

●
（協業候補のリストアップからマッチングまで伴走）

特許情報 ● ×

※他社企業様との違いについては、当社調べであるため確定情報ではないこと、ご了承ください

▲
(β版)

××
×

× ×
×
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